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Digital Sales

Was ist Digital Sales ?

Digital Sales umfasst alle onlinebasierten Strategien und Prozesse,
mit denen Produkte oder Dienstleistungen tiber das Internet
angeboten und verkauft werden. In einer Zeit, in der Flexibilitdat und
Schnelligkeit den Ton angeben, erméglicht der digitale Vertrieb
Unternehmen, ihre Zielgruppen ortsunabhangig zu erreichen und
Kaufprozesse effizient zu gestalten.

Anstatt ausschlieBlich auf persénliche Kundentermine zu setzen,
nutzt Digital Sales moderne Hilfsmittel wie CRM-Systeme,
datenbasierte Analysen und Kiinstliche Intelligenz. Diese
Technologien unterstiitzen dabei, Kunden gezielt anzusprechen,
individuelle Lésungen zu prasentieren und den Verkaufsprozess zu
optimieren.

Ob der Verkauf von Software an Geschéaftskunden oder die
Beratung zu Kichen fur Privathaushalte: Dank Digital Sales kénnen
Kunden bequem von zu Hause aus betreut werden - stets mit dem
Ziel, sie passgenau zu beraten und langfristig zu binden. Durch die
breite Anwendung in nahezu allen Branchen eréffnet der digitale
Vertrieb zudem vielfaltige Karrierechancen in einem dynamisch

‘ wachsenden Markt.
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Zusammenfassung

Werde in ein gefragter
Vertriebler und starte in einer von
durch!

Erfolgreich durchstarten im digitalen Vertrieb:

100.000+ aktuelle Stellenangebote im Vertrieb«

Laut der Agentur fur Arbeit sind Verkaufsberufe die zweit
meiBtgesuchte Stelle in Deutschland. Nach Schatzungen gibt es
uber 100.000+ offene Stellen im Vertrieb.

Karrieresprung durch Quereinstieg «

Im Vertrieb kannst du ganz ohne klassische Ausbildung durchstarten.
Ein GroBteil der erfolgreichsten Vertriebler hat den Weg uber den
Quereinstieg gemeistert. Wir zeigen dir, wie es geht!

Starte mit einem attraktiven Gehalt durch «

Starte mit einem Einstiegsgehalt von uber 40.000 Euro, das mit
Erfahrung und Erfolg auf 70.000 bis 80.000 Euro ansteigen kann.

Was brauchst du als moderner Vertriebler?

Erfolg im Vertrieb basiert auf Motivation, Menschenkenntnis und
Kommunikationsstarke. Wir rusten dich mit den essenziellen
Fahigkeiten und dem notigen Softwarewissen aus, um in der
digitalen Vertriebswelt zu glanzen.
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Verkehr, Logistik (auler Fahrzeugflihrung)
Verkaufsberufe

Medizinische Gesundheitsberufe
Mechatronik-, Energie- u. Elektroberufe
Maschinen- und Fahrzeugtechnikberufe
Metallerzeugung -bearbeitung, Metallbau
Unternehmensfiihrung,-organisation

Fuhren von Fahrzeug- und Transportgeraten
Erziehung und soziale Berufe

Tourismus-, Hotel- und Gaststattenberufe

39.000

63.000 4,3%

56.000 -7,0%

51.000
51.000

49.000

-7,5%
+4,7%

-1,6%

46.000 -8,0%

44.000 +6,8%

37.000 -2,8%

29.000

-0,5%

-11,5%

Datenquelle: Statistikder Bundesagentur fir Arbeit
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... Vertriebsjobs gibt es uberall,
i von der Stadt bis zum Land.

Schleswig-
Holstein

+35,5 %
Hamburg g
+47,4 %
Bremen
+46,8 %

Niedersachsen —

+31,9%

MNordrhein-
Westfalen

+20,2%

Hessen

+32,6 %

Rheinland-Pfalz -
+25,8%

Saarland

+13,1%

Mecklenburg-
Vorpommern

+27,2%

,— Brandenburg

+14,0%

Berlin

+22,9%

Sachsen-Anhalt

+22,6%

Sachsen

+28,1%

——— Thiringen

+31,2%

Bayern

+68,8 %

Baden-
Wirttemberg

+8,8 %

@salesjob Stellenmarket Gmb

Massive Nachfrage im Vertrieb

Was sagen die Branchenexperten?

|7 Tim-Hendrick Mever

Chief Revenue Officer
Cosuno Ventures GmbH

Der digitale Vertrieb bildet das Herzstlick
unseres Unternehmens und ist integraler

Wahrend der Vertriebssektor vor offenen
Positionen iiberquillt, heifen wir
Quereinsteiger besonders willkommen, die
mit ihren vielfaltigen Erfahrungen und
Kompetenzen unsere Vertriebsinitiativen
beleben und bereichern konnen.

Bestandteil unseres fortwahrenden Erfolgs.

-

Anton Rummel
Geschaftsfuhrer
Nufin GmbH

In der gegenwartigen digitalen Geschaftswelt
ist der Vertrieb mehr als essenziell - er ist
unser strategischer Kern, der uns ermaglicht,
nachhaltig zu wachsen und innovativ zu
bleiben. Der enorme Bedarf an

Vertriebstalenten iibersteigt das aktuelle
JAngebot, wodurch eine einzigartige Gelegenheit
fir all jene entsteht, die in diesen lebendigen
Sektor einsteigen mochten.
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Unsere

Wir setzen groBen Wert auf unser praxisnahes und intensives Betreuungskonzept

MaBnahmetitel: Digital Sales Manager

Modul 1. Grundlagen des digitalen Vertriebs (350 UE)

« Digitales Verkaufswissen & Verkaufsstrategien

Modul 2. Dpigitale Spezialisierung und Vertiefung in CRM Systemen (850 UE)
N\ AN e Kundenbindung und Kommunikation
e CRM Vertiefung:
HubSpot(Hersteller Zertifkate):
Inbound Sales, Sales Software, Reibungsloser Vertrieb, Inbound Methodik
Salesforce(Hersteller Zertifkat):
@ Certified Sales Representative

Modul 3. Praxistraining im digitalen Vertrieb (200 UE)

 Praktisches Arbeiten im digitalen Vertrieb
e Erste Vertriebsgesprache mit echten Kunden

Modul 4. Arbeitsmarktvorbereitung und Integration (200 UE)

e Vermittlung Uber unser Partnernetzwerk in den ersten Vertriebsjob

Digital Sales Agent (IHK)

e Unser Kurs beinhalte einen IHK-Zertifikatslehrgang
inklusive Zertifikat - ohne zusatzliche Kosten

I S—
Was macht unseren Kurs

> Praxisnahes Lernkonzept

Der Fokus liegt auf Praxisnahe. Nach jeder Vorlesung(Theorig) folgt eine betreute Praxisaufgabe
(Praktische Umsetzung) des Unterrichtsstoffes mithilfe von Ubungen und Aufgaben im interaktiven
Miro Board.

> Umfassendes Betreuungskonzept
Unser Learteam besteht pro Kurs aus einem erfahrenen Dozenten und zwei Tutoren bis drei Tutoren, die
unsere Teilnehmer kontinuierlich betreuen. Parallel bieten wir auch eine sozialpadagogische Unterstiitzung
flr unsere Teilnehmer an.

> Praxistraining mit echten Kunden
Besonderes Highlight: Praxistraining mit realen Kunden fiir erste Vertriebserfahrungen direkt im
Kurs.

» Vermittlung nach Kursabschluss

Die Sales Akademie kooperiert mit Giber zehn bundesweit tatigen Recruiting-Firmen und hat drei
Industriepartner, die auch direkt einstellen.




Staatlich gefordert mit einem
Bildungsgutschein

Bildungsgutschein:

Unsere Zertifizierung als Bildungstrager gemaB AZAV erméglicht es
dir, die Kosten fiir die Kursteilnahme zu 100 % von der Agentur fur
Arbeit oder dem Jobcenter finanzieren zu lassen. Hierfiir musst du
lediglich einen Bildungsgutschein (BGS) beantragen. Unsere
Bildungsberater stehen dir zur Seite, um dir bei der Antragstellung zu
helfen und den Prozess zu erlautern.

In vier Schritten zu deinem Bildungsgutschein

1 Durchfiihrung 2 Gesprich
des Eignungstests mit Bildungsberater
Durch einen Einstufungstest erhalten In einem persénlichen Gesprach mit
wir zusatzliche Informationen liber unserem Bildungsberater bekommst
dich, deine berufliche Erfahrung und du umfassende Kursinfos und
deine IT-Fahigkeiten. Antworten auf deine Fragen.
3 Termin mit 4 Einreichung des
Arbeitsvermittler:in Bildungsgutscheins
Nachdem du dein individuelles Wenn dein Antrag genehmigt wird,
Angebot und den Informationsflyer reichst du uns den Bildungsgutschein
erhalten hast, vereinbarst du einen ein. Danach beginnt dein persénliches

Termin mit deinem Ansprechpartner. Onboarding.




Alle Infos

Bildungstrdger:
ATR Sales Akademie GmbH,
FuggerstraBe 35, 10777 Berlin

Zullassungsstelle:
Certuria

MaBnahmetitel:
Digital Sales Manager

MaBnahme Nummer:
922/33/2024

Kursdauer:
8 Monate (1.600 UE)

Schulungsort:
Virtuelles Klassenzimmer

Kursformat:
Vollzeit

Zertifikate:

Trégerzertifikat: Abschlusszertifikat
HubSpot-Zertifikate: Inbound Sales, Sales Software,
Reibungsloser Vertrieb, Inbound Methodik
Salesforce-Zertifikat: Certified Sales Representative
IHK-Zertifikatslehrgang: Digital Sales Agent (IHK)

Kursgesamtkosten:
20.720 EUR (Inkl. aller Softwarelizenzen sowie
Hardwarekosten)
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Abschluss des

Sales Manager Kundenservice

Sales Manager sind das Herzstiick erfolgreicher Unternehmen, mit After-Sales-Manager kiimmern sich um die Betreuung nach
iiber 370.000 offenen Stellen im Vertrieb, einer der gefragtesten dem Verkauf. In Deutschland gibt es 20.000 Jobs mit Gehdltern
Jobs in Deutschland. Gehalter liegen zwischen 54.000 und 80.000 €. von 35.000 bis 50.000 €.

Account Manager Berater

Account Manager vermitteln zwischen Unternehmen und Berater steuern und inspirieren ihr Beratungsteam. In
Kunden. Deutschland bietet 15.000 Jobs mit Gehaltern zwischen Deutschland sind derzeit 14.000 offene Positionen mit einem
40.000 und 90.000 €. Durchschnittsgehalt von 70.000 € verfiigbar.

Zertifizierte Partnerschaften:

1 CERTURIA jobcenter)

\)S\
Bahmezies

Fragen offen?

Kontaktiere unseren Bildungsberater:
Robert Rudolph

Festnetz:
Mobil:
Web:
Mail:

ATR Sales Akademie GmbH g

Fuggerstrafe 35, . AKADEMIE
10777 Berlin




